
CREACIÓN DE UN PRESUOPUESTO DESDE UNA OPORTUNIDAD DE VENTA

 

 

Las oportunidades sirven para registrar justamente las oportunidades que se presentan en las organizaciones, para 

poder llevar un registro de las mismas. 

Previamente debe estar creada una “Planilla de Procesos” en el módulo de BMP – Configuración de Procesos. 

Crear una oportunidad: 

Debemos ir al módulo de Ventas, en CRM seleccionar la opción “Oportunidades”. 

 

Al ingresar se listan las oportunidades existentes detallándose: Número de oportunidad, Fecha de creación, 

Denominación, Cliente, Domicilio, Categoría y Estado. Cada uno tiene las opciones de Editar  o Eliminar . 

Para crear la oportunidad vamos a Nuevo (F7) y debemos completar la plantilla que corresponde a la oportunidad que 

estamos creando. 

 



Esto nos traerá los datos asociados con la plantilla que seleccionamos, completaremos los datos que faltan:

 

-

 

Categoría

 

-

 

Responsable

 

-

 

Datos de dirección

 

-

 

Cliente

 

Luego le damos click en “Continuar”.

 

 

 

Una

 

vez que está

 

creada

 

la oportunidad, podremos programar las tareas.

 



 

 

Crear un presupuesto desde la Oportunidad:

 

Ahora debemos ingresar 

 

a dicha tarea (desde la misma oportunidad) y se abrirá una nueva pantalla: la de la tarea. Que 

consta de dos pestañas, una de "Detalle" y una de "Historial/Recursos", debemos hacer click sobre esta última

 

y 

observaremos 

 

que hay un botón

 

azul que dice "Presupuesto", haciendo click ahí

 

se generará el mismo.

 



 

 

Nos llevará derecho a la pantalla de creación de Presupuesto.

 

 

 

Donde procederemos a la carga habitual de un presupuesto.

 


